
 

 
   

IHR VERANTWORTUNGSBEREICH 

Verantwortung für die Akquise und Betreuung von Kunden im 

Vertriebsgebiet Süddeutschland 

Aufbau, Pflege und Ausbau langfristiger Kundenbeziehungen im 

Umfeld von Prozessautomatisierung und Engineering 

Identifikation neuer Geschäftsmöglichkeiten sowie Entwicklung 

individueller Lösungsansätze gemeinsam mit dem Engineering-Team 

Angebots- und Vertragsverhandlungen bis zum erfolgreichen Abschluss 

Enge Zusammenarbeit mit Projektmanagement, Technik und 

Service zur Sicherstellung einer hohen Kundenzufriedenheit 

Markt- und Wettbewerbsbeobachtung zur gezielten Positionierung des 

Unternehmensportfolios 

Mitwirkung an der strategischen Vertriebsplanung und 

Umsatzentwicklung in der Region 

JETZT BEWERBEN! 

Name:  Patricia Metz 

Telefon:   07251 38440 

Email:   patricia.metz@newsearch.de 

 

Senden Sie Ihre Bewerbungsunterlagen bitte mit Angabe 

Ihrer Einkommensvorstellung, Verfügbarkeit und Projekt-

nummer per E-Mail an den oben genannten Ansprech-

partner.   

 

JOBDATEN 

Standort:   Raum Baden 

Branche: Automatisierungstechnik 

Arbeitsbeginn:   Ab sofort 

Arbeitszeit: Vollzeit 

Homeoffice:    Nach Absprache 

Projektnummer:  225-T131.2 

FIRMENPROFIL 

Unser Kunde ist ein erfahrener, führender und hersteller-

unabhängiger Komplettanbieter im Bereich der Prozess-

automatisierung. Das international führende Unter-

nehmen sucht im Rahmen der Nachfolgeregelung zum 

nächstmöglichen Zeitpunkt Unterstützung. Diese Position 

wird exklusiv von NEWSEARCH betreut und ist in 

unbefristeter Festanstellung sowie in Vollzeit zu besetzen. 

 

IHR PROFIL 

Abgeschlossenes Studium oder Ausbildung im Bereich Elektrotechnik, 

Verfahrenstechnik, Automatisierungstechnik, 

Chemieingenieurwesen oder eine vergleichbare Qualifikation 

Idealerweise mehrjährige Vertriebserfahrung im Umfeld von 

pharmazeutischen, chemischen oder energietechnischen Anlagen 

Ausgeprägte Vertriebs-, Kommunikations- und 

Verhandlungskompetenz kombiniert mit technischem Verständnis 

Strukturierte, eigenverantwortliche und lösungsorientierte 

Arbeitsweise 

Sicheres, überzeugendes Auftreten sowie Freude an persönlicher 

Kundenbindung 

Sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse in Wort und Schrift 

Reisebereitschaft innerhalb Süddeutschlands 

 

Vertriebsmitarbeiter Automatisierungs-

technik (M/W/D) 

ANSPRECHPARTNER 

Diskretion und die Einhaltung von Sperrvermerken sind selbstverständlich. 

 

IHRE BENEFITS 

Attraktive Vergütung sowie Zusatzleistungen 

Gestaltungsspielraum und Innovationskraft in einer Schlüsselposition 

Individuelle Weiterbildungs- und Entwicklungsmöglichkeiten 

Flexible Arbeitszeiten & moderne Arbeitsumgebung 

Mitarbeit in einem zukunftsorientierten Unternehmen mit 

internationalem Netzwerk 

 

 


