
 

 
   

IHR VERANTWORTUNGSBEREICH 

Strategische Aus- und Weiterentwicklung der Marktposition in den 

angegebenen Regionen 

Akquisition von Neukunden sowie Betreuung und Pflege 

bestehender Kundenbeziehungen 

Anbahnung erster Kundenkontakte, technische Beratung 

(Projektplanung, Angebotserstellung) und erfolgreicher Abschluss 

von Aufträgen 

Zusammenarbeit mit großen Anlagenbauern, Industriekunden und 

Ingenieur- und Planungsbüros 

Führen von Verhandlungen und Abschluss von Aufträgen beim 

Kunden 

Aufbau und Erweiterung eines Netzwerks von Fachpartnern 

Sicherstellung der Kundenzufriedenheit und langfristigen 

Kundenbindung 

Marktbeobachtung und Durchführung von Wettbewerbsanalysen 

 

JETZT BEWERBEN! 

Name:  Patricia Metz 

Telefon:   07251 38440 

Email:   patricia.metz@newsearch.de 

 

Senden Sie Ihre Bewerbungsunterlagen bitte mit Angabe 

Ihrer Einkommensvorstellung, Verfügbarkeit und Projekt-

nummer per E-Mail an den oben genannten Ansprech-

partner.   

 

JOBDATEN 

Standort:   Raum München 

Branche: Elektrotechnik 

Arbeitsbeginn:   Ab sofort 

Arbeitszeit: Vollzeit 

Homeoffice:    Nach Absprache 

Projektnummer:  225-PV110 

FIRMENPROFIL 

Unser Kunde ist ein erfahrener und führender Hersteller 

in der Elektrotechnik. Das international tätige Unter-

nehmen sucht zur Verstärkung des Vertriebsteams zum 

nächstmöglichen Zeitpunkt Unterstützung. Diese 

Position wird exklusiv von NEWSEARCH betreut und ist in 

unbefristeter Festanstellung sowie in Vollzeit zu besetzen. 

IHR PROFIL 
Abgeschlossenes Ingenieurstudium oder eine vergleichbare 

Ausbildung 

Fundierte Kenntnisse in der Kälte-Klimatechnik und Lüftungstechnik 

Ausgeprägtes wirtschaftliches Denken und Handeln 

Hohe Vertriebskompetenz und Verhandlungsgeschick 

Wohnsitz im Vertriebsgebiet 

Strategisches Denkvermögen 

Freude an abwechslungsreicher und anspruchsvoller Arbeit 

Kommunikationsstärke und hohe Kundenorientierung – Sie treten 

sicher und professionell gegenüber Kunden auf 

Gute MS-Office-Kenntnisse 

Führerschein der Klasse B 

Sehr gute Deutschkenntnisse in Wort und Schrift 

 

Area Sales Engineer (M/W/D) 

ANSPRECHPARTNER 

Diskretion und die Einhaltung von Sperrvermerken sind selbstverständlich. 

 

IHRE BENEFITS 

Ein engagiertes und unterstützendes Team in einem angenehmen 

Arbeitsklima 

Vielfältige Schulungs- und Weiterbildungsmöglichkeiten 

Attraktive Vergütung und umfangreiche Sozialleistungen 

Firmenwagen zur privaten Nutzung 

Flexible Arbeitszeiten bei einer 40-Stunden-Woche 

 


